Rekordowe wyniki sprzedazy mieszkan Atlas
Estates
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W 2013 r. warszawski deweloper podpisal umowy przedwstepne dotyczace sprzedazy 284
lokali, 0 35% wiecej niz rok wczes$niej

Firma Atlas Estates podsumowatla wyniki sprzedazy w 2013 r. w swoich osiedlach mieszkaniowych.
Spotki wehodzace w sktad grupy kapitatowej Atlas Estates podpisaty w tym okresie umowy
przedwstepne dotyczace 284 lokali, co oznacza wzrost o 35% w stosunku do roku poprzedniego

1 najlepszy wynik w historii dziatalnosci firmy na rynku mieszkaniowym. Liczba ta oznacza, ze

w ciggu 12 miesigcy podpisano umowy dotyczace az 43% wszystkich mieszkan znajdujacych sig

w ofercie w omawianych inwestycjach. Na ten rezultat zlozyly si¢ mieszkania, ktore znalazty
nabywcow w trzech lokalizacjach w Warszawie:

* ConceptHouse Mokotow — podpisano umowy przedwstepne na 53 ze 160 mieszkan
* Apartamenty przy Krasinskiego — podpisano umowy przedwstepne na 112 z 303 mieszkan
» Capital Art Apartments (3. etap) — podpisano umowy przedwstepne na 119 z 189 mieszkan

Jesli chodzi o dynamike sprzedazy na przestrzeni roku, az 90 umoéw przedwstepnych zostato
podpisanych w czwartym kwartale 2013 r.

., Wypracowane rezultaty nie bylyby mozliwe bez zaufania naszych klientow. Wierze, ze historyczny
wynik udato si¢ nam osiggnq¢ przede wszystkim dzigki zaletom naszej oferty, takim jak
ponadprzecietny standard i dobra lokalizacja osiedli w bliskiej odlegtosci od centrum Warszawy.
Nasz sukces wpisuje si¢ rowniez w ogolne ozywienie na rynku nieruchomosci mieszkaniowych” —
uwaza Reuven Havar, prezes Atlas Management Company.

Osiagnigty poziom sprzedazy nie przektada si¢ bezposrednio na wyniki finansowe spotek Atlas
Estates, poniewaz przychody z tytutu transakcji mogg by¢ uwzgledniane w rachunku zyskow 1 strat
dopiero po oddaniu danej inwestycji do uzytkowania oraz po przyjeciu od klienta catosci ptatnosci
za dany lokal.



